Outsourcing reprezentantu v praxi
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Prezentovan byl outsoucing

Konference 10. 10. 2006, Parkhotel v Priithonicich u Prahy
jednotlivci (nahrada za
materskou dovolenou,

Prednaseji manazefri farmaceutickych firem
headcount, pilotni projekt, '

posileni regionu, adrenalin do . | 2t 1 |
tymu, pfiprava pred rozsirenim

tymu, marketingovy vyzkum)

i tyma (pilotni projekt, sezénni :  Konference pro mé byla jednoznacné

prinosem, protoZe jsem na ni vidél

prOdUkt, péée oste & porthIiO). konkrétni priklady vyuZiti outsourcingu’
jednotlivcd Ci prodejnich tymd v praxi.

RNDr. Jan Cernohorsky, Ph.D.,
General Manager, Fresenius Kabi

Pripadové studie firem:
Boehringer Ingelheim,
GlaxoSmithKline, Lundbeck,
Richter Gedeon, Roche, SCA, UCB
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Prednasejici ocenili u spolecnosti " R w ) .\ l
Pharmonia predevsim: 1

a) kvalitu a motivaci

reprezentantl Pharmonia

b) profesionalni pfistup

¢) flexibilitu spoluprace a duch

partnerstvi

Outsourcing jé pri marketingu sezoénnich
, r roduktd optimalnim pnstupem .
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. moji davéru v tuto
Harley-Davidson RNDr. Jan Sykora,

Business Unit Manager, ucCB

* Bohata ucast manazeru
prednich firem

* Diskuze potvrdila vedouci
postaveni spolecnosti
Pharmonia v kvalité a nabidce
sluzeb v oblasti outsourcingu
reprezentantd a tymd pro
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Zastupci Vasi firmy- “

i istkova,
Ing. Daniela Kris .
Pr?)duct Manager, Beiersdorf

www.pharmonia.cz

telefon +420 736 770 724, info@pharmonia.cz
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Inspirujici byly zkusenosti kolegu
z jinych firem — jak maximalizovat
pokryti cilové skupiny, vyuziti
raznych forem outsourcingu,
reakce kmenovych reprezentantu
a klientu atd.”

Magr. Petr Smolka,
Sales Manager, Merck

ibilné vat
ing umozni flexibilné reago
5 ménici podm(nky na
kém trhu.”

i Adamusova", .
'I{janager, Berhn—Chemle
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MuDr. Kam
Field Force
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SluZeb, op e Komplexni pojet

. JeZ v této .
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MVDr. Ales Bilek,
Sales Manager, Roche

Velmi jsem uvital pre.zerrltacfe' .
,;nanaierd farmaceutlckych ire

o jejich vlastnich skugenostech.

imir Voracek,
Mgr. Vladimir
Business Manager, Baxter
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#2VIgste prinosné byly
prezentované Ppraktické

zkusenosti
S outsourcingem, st

Magr. Martin Myrdacz,
Business Unjt Manager,
Wyeth Whitehalf ’




